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STOCK POINTとは？
世界初！（特許取得済）
自社株式をポイントにして、自社のマーケティングに活用できる仕組みです。

一般生活者には
なじみの薄い

株式

ポイント（１ポイントについて、
その銘柄１円分の株式と
交換できる）に分割
＝STOCK POINT®

ロイヤリティ向上
販売促進
Webやアプリ利用
促進のために活用

ブロックチェーン技
術を使い、セキュア
で簡単、使い勝手の
よいポイント活用が
可能。

一般
消費者

個人
株主

一般
消費者

従業
員

ロイヤリティの高さは企業への関与度
に比例する。

製品平均購入月額

4〜5,000円

1,400円

100円

STOCK POINTホルダーのロイヤ
リティは
一般消費者より高くなることが
期待される。

STOCK 
POINT
ホル
ダー

個人
株主

従業
員

ロイヤルカスタマー＝株主へ
STOCK POINTホルダーは、擬似個人株主。
個人株主の場合同様に、消費行動が好意的に変わる可能性が高いと考えています。
しかも、株主になるよりも障壁は低く、多くのロイヤルカスタマーが生まれること
になります。
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STOCK POINTを活用して、お客様との関係性を強固にする

○STOCK POINT は顧客マネジメントの様々な局面で、顧客に対する
オファとしての活用が可能です。

○取引開始のきっかけとすることもできますし、強固な関係性構築のために、さまざまな
顧客接点ですこしずつポイントをためて株主になっていただくことも可能です。

○お客様を疑似株主 とすることで、スポンサー企業様の経営の成功が、そのまま自分の
利益につながる、自分の利益につながるからますますスポンサー企業様の商品の購入比率
を高めよう という正のフィードバックループが形づくられる と考えられます。

○最初のきっかけは、「株式がたまる」ということかもしれませんが、STOCK POINTは、
アプリを利用することで、お客様のブランドへの関心度が高まる仕組みを設計しています。
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会員様の経験

Confidential

●ポイントが変化しながら増えていく楽しさ
●毎日届くいろいろな情報
●楽しみながら知識が身につくコンテンツ

●ポイントや、アプリ内での経験値が
上がるともらえる様々な報酬

●ランクアップするとさらに楽しめるコンテンツ

●企業に詳しくなり、サプライズのプレゼントも
もらい、企業のファンに。

●STOCK POINTを企業株式に交換したが、引き続き
ポイントを貯め続ける。

●実際に自己資金で株式も購入。


